GVS Group: Auf dem zweistockigen Stand prasentierte die GVS
Group nicht nur ein breites Sortiment, viele Serviceangebote
und neue digitale Tools, sondern sie stellte auch ihren neuen und
exklusiven Vertriebspartner aus Osterreich vor, Hollu System-
hygiene. Der Hygienespezialist (Hauptsitz: Zirl, Tirol) bietet
nachhaltige Systemlésungen fiir alle Anwendungsbereiche P

Im Fokus standen bei der GVS Group die Hygienepartnerschaft mit Hollu und
der Ausbau des gesamten Marken- und Serviceportfolios. Im Bild (von links):
Matthias lkas (Vorstand GVS), Simon Meinschad (Geschéaftsfiihrer Hollu),
Klaus Agsteiner (Geschéftsflihrer Durner), Andreas Wencke (Aufsichtsrat
GVS), Tilmann Klein (Vorstand GVS), Jan Butze (Aufsichtsratsvorsitzender
GVS), Markus Wendlinger (Vertriebsleiter Hollu).
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professioneller Reinigung. Ab sofort sind Hollu-Reinigungspro-
dukte und die innovative Dosiertechnik des Unternehmens in
Deutschland exklusiv iiber die GVS erhaltlich.

Weiter machte die GVS Group deutlich, dass sie nicht nur ver-
triebsstrategisch neue Wege geht, sondern auch ihr gesamtes
Marken- und Serviceportfolio weiterentwickeln konnte. Dazu
gehort etwa der Ausbau von Eigenmarken-Systemen wie Tapira
mit Produkten fir die Segmente Waschraum- und Papierhygiene,
Kiichenhygiene und Entsorgung. Das Fundament bilden jedoch
immer noch die jahrzehntelang gewachsenen Allianzen mit der
etablierten Markenindustrie. Premiumpartner wie Ecolab, Essity,
Deiss, Kimberly-Clark oder Wepa zeigten deshalb starke Prasenz
am Stand.

Betont wurden auch Schliisselvorteile wie die bundesweite Be-
lieferung mit eigener Transportlogistik und Zentrallager. Dazu
komme das sehr personlich gepragte, bodenstéandige Leitbild, mit
dem man seit vielen Jahren solide Verbindungen zu den Kunden
aufbaue. Auf der CMS konnten den Gespréachspartnern all diese
Zusammenhédnge und Vorteile direkt vermittelt werden.

Ein groBes Thema am GVS-Stand waren auch die digitalen Be-
stell-und Verwaltungstools fiir Desktop- und Mobilanwendungen,
allen voran der GVS Ordermanager mit Zusatzmodulen wie dem
GVS Geratemanager, der als neue App-Version vorgestellt wurde.
An allen vier Messetagen betreute ein iiber 40-képfiges Bera-
terteam aus fast allen Mitgliedsbetrieben viele Neu- und Be-
standskunden. Damit demonstrierte die GVS Group ihre genos-
senschaftliche Starke - als Partner vor Ort in der Region und
strategisch vernetzt und als national wie international aktives
Unternehmen.
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